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 ■ Formålet med projektet er at give land-
mændene og deres rådgivere et overblik 
over, hvad der skal til for at skabe inno-
vation på landbrugsbedriften.

 ■ Projektet løber frem til 2017, hvor det er 
meningen, at deltagerne skal besøge de 
repræsenterede lande.

Fakta

 ”Når det kommer til inno-
vation inden for landbruget, så 
der der en del stopklodser, som 
bremser processen

Hannu Haapala, Finland

Peter Paree (tv.) og Hannu Haapala. Foto: Nikolaj Babis Nielsen

Seges samlede i denne uge 
medarbejdere i landbrugs-
sektoren fra 13 europæiske 
lande for at blive klogere 
på at fremme innovation i 
landbruget.

Af Nikolaj Babis Nielsen
nbn@landbrugsmedierne.dk
tlf. 33 39 47 83
I Seges vil man gerne fremme 
de gode idéer i landbruget, 
men man oplever tit, at arbej-
det med idéerne rammer en 
mur og ikke kommer videre.

Derfor har Seges sammen 
med 15 deltagere fra 13 lande 
startet EU-projektet Agri-
SPIN. Her besøger de delta-
gende lande hinanden for at 
skabe forståelse for, hvilke 
problemer man møder i for-
bindelse med innovation.

Innovation bremses tit
Førstedagen bød på besøg hos 
godsejer Hans De Neergaard, 
hvor man skulle gennemgå 
app’en KemiTjek. 

To af deltagerne var Hannu 
Haapala og Peter Paree. 
Hannu er fra Finland og direk-
tør i ProAgria. Han tilmeldte 
sig projektet, fordi han var 
frustreret over, hvor langsomt 
det gik, når man arbejdede 
med innovation. 

»Når det kommer til inno-
vation og de gode idéer in-
den for landbruget, så er der 

en del stopklodser, som brem-
ser processen, det er ikke al-
tid, rådgiverne er med på idé-
erne. Med det her projekt kan 
vi forhåbentlig fjerne en del af 
stopklodserne,« siger han.

Det er Peter Paree enig i. 
Han er rådgiver i Dutch Sou-
thern Farmers Organisation. 
Han oplever, at landbrugsråd-
givningen i Holland er alt for 
privatiseret. »I Holland er der 
en for stor konkurrence mel-
lem rådgivningscentrene,« 
mener Peter Paree.

Både Peter Paree og Hannu 
Haapala har et godt øje til de 
danske rådgivningscentre. De 
oplever begge to, at der ikke 

er så stor konkurrence mellem 
rådgivningscentrene, men at 
man i højere grad arbejder 
sammen for at give landmæn-
dene den bedste viden og råd-
givning.

»Det virker, som om man 
har større fokus på at optimere 
landmændenes forretning i 
forhold til at optimere egen 
forretning. I Holland er der en 
større konkurrence på prisen i 
stedet for at konkurrere på vi-
den. Det virker, som om råd-
givningscentrene i Danmark 
er ’comcolleagues’ (en sam-
mentrækning af det engel-
ske ord competitors og colle-
agues, på dansk konkurrenter 
og medarbejdere red.),« siger 
Peter Paree.

Smørrebrød og dansk model
Ud over at høre om eksem-
pler på idéer hos danske 
landmænd fik deltagerne en 
grund-introduktion til den 
danske landbrugsmodel.

Mødet foregik i spisestuen 
hos Hans De Neergaard, hvor 
deltagerne blev budt på klas-
sisk dansk smørrebrød, og det 
var noget der hittede hos de 
udenlandske gæster. 

Hjælp til 
landmænds
gode idéer

Deltagerne blev blandt andet 
klogere på den danske land-
brugsmodel. Foto: Nikolaj Ba-
bis Nielsen
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Læs mere om Syngentas sorter 
og planteværn på hjemmesiden 
Syngenta.dk
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Milkytop
Majs – der giver 
mere mælk

Stort udbytte med optimal 
foderværdi

God balance mellem celle-
vægge og stivelse

Sund sort med kraftig 
udvikling forår og hurtig 
kolbeindlejring
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